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Schulung

Veranstaltungspartner: 
• FZV (Fachzirkel für Verzollung und internationalen Warenverkehr)
• BMC Est. 

Impulsreferat Aussenhandel

Bedeutung des Freihandels für 
den Schweizer Wirtschaftsraum
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InhaltVeranstaltungsinhalt

Das Impulsreferat dient der Sensibilisierung auf das Thema Freihandel. 
Es erklärt was Freihandel ist, wie die Freihandelssysteme sich entwickelt 
haben und wie diese heute ineinandergreifen.
Neben der Erläuterung von Begriffen wie Wirtschaftsräume, Zoll- und 
Währungsunion, wird aufgezeigt, wie die Schweiz in das internationale 
Freihandelssystem integriert ist und welche Chancen und Herausforde-
rungen sich daraus ergeben.
Anhand von Auszügen aus der Schweizer Aussenhandelsstatistik wird 
die Bedeutung der Abkommen für die verschiedenen Branchen sichtbar 
gemacht.
Die Beziehung zu den wichtigsten Beschaffungs- und Vertriebsmärkten 
wird dargestellt und die Entwicklung auf Basis der Abkommen diskutiert.
Neben den Vorteilen und dem Nutzen der Abkommen, werden die Anfor-
derungen an die Unternehmen und deren Organisationen dargestellt und 
die Pflichten der Firmen aufgezeigt.

Schwerpunkte des Seminars
Zielgruppe:
Das Impulsreferat richtet sich an Inhaber von KMUs, Supply Chain Manager, 
Logistik- und Einkaufsleiter, Personen, welche die Freihandelsprozesse in 
den Unternehmen verantworten und alle an den Mechanismen des Frei-
handels interessierten Personen.

Ihr Nutzen:
•	� Sie verstehen die Bedeutung des Freihandels für die Schweizer  

Wirtschaft allgemein und Ihr Unternehmen im Besondern
•	� Sie erkennen die Zusammenhänge und verstehen das Thema  

Freihandel als ganzheitliches Thema Ihrer Wertschöpfungskette
•	� Sie werden sich der Verantwortung bewusst, welche ein Unter- 

nehmen bei der Anwendung der Abkommen eingeht
•	� Sie erkennen den Nutzen der Abkommen, von der Beschaffung bis  

zur Vermarktung ihrer Produkte 


